Choisir un prix de vente

T Bac Pro

Choisir un prix de vente
	[image: image1.png]



	Problème : 
Comment choisir au mieux un prix de vente ?
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Niveau : terminale professionnelle

Thématiques: vie économique et professionnelle 



gérer un stock.



établir une facture

Capacités et connaissances :
- Représenter a l’aide des TIC un nuage de points.

- Déterminer le point moyen.
- Déterminer, a l’aide des TIC, une équation de droite qui exprime de façon approchée une relation entre les ordonnées et les abscisses des points du nuage.

Utiliser cette équation pour interpoler ou extrapoler.
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	Problème : 
Comment choisir au mieux un prix de vente ?
	


 Bébert, le nain de jardin a décidé de monter un petit commerce de vente de sandwiches sur la côte pendant l'été.

Il veut déterminer le prix de vente de ses sandwiches afin de réaliser un bénéfice net de 

1800 € par mois.
Pour vendre ses produits Bébert doit payer 

- la location de la camionnette : 1900 € par mois

- la patente à la municipalité : 17000 € par mois

- les matières premières : 1,53 € par sandwich.
Une simulation
1.  Donner deux prix de vente possible et le nombre de clients que Bébert doit avoir dans chaque cas pour réaliser un bénéfice de1800 €.
…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

2.   Ces hypothèses peuvent-elle donner une réponse satisfaisante au problème de Bébert ? …………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

Une détermination du chiffre d'affaire

	3.1.   Bébert a fait une étude de marché. Il a récolté auprès de ses concurrents le prix de vente et le nombre de clients moyen par jour.
prix de vente (€)
	nombre moyen de clients par jours

	4,20
	254

	4,60
	232

	5,10
	205

	5,50
	153

	5,70
	142

	6,00
	131


Bébert envisage un prix de vente de 5,20 €. Peut-il prévoir son chiffre d'affaire quotidien ?
…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

3.2.   Avec le logiciel geogebra.

Placer les points dont les coordonnées sont données dans le tableau précédent.

Ajuster le zoom et les échelles pour visualiser au mieux les points.

3.3.   Que peut-on dire de ces points ?

…………………………………………………………………………………………………


3.4.   Sélectionner les points, puis dans le menu déroulant               sélectionner l'icône "Droite de régression" 
Observer la droite tracée et en donner une équation. …………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

3.5.   A partir de ces informations déterminer une estimation du chiffre d'affaire quotidien.
…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

3.6.   Ce choix de prix de vente permettra-il à Bébert d'atteindre ses objectifs ?

…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

4.    Quel prix de vente doit se fixer Bébert pour obtenir un bénéfice minimal de 1800 € ?
…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………
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